Technique contractuelle -
Maitriser les étapes clefs de vos
contrats commerciaux

Thématique(s)
Droit de la concurrence, de la distribution et de la consommation

La durée, le nombre de séances, les modalités (présentiel ou distanciel), les dates,
les lieux et les tarifs varient selon les sessions. Consultez la page de la formation

sur le site Fidal Formations ou contactez-nous pour connaitre les modalités a jour.

Présentation

En partenariat avec le cercle d'escrime de Chambéry

Objectifs professionnels

- Optimiser vos négociations
« Maitriser la rédaction des clauses sensibles

- Sécuriser vos documents et pratiques contractuelles

Programme

1- Sécuriser la conclusion et me contenu du contrat

- Maitriser les articulations entre les documents formalisant: offre/acceptation ;

conditions générales/ conditions particulieres

- Identifier les causes de nullité, caducité / apprécier 1’opportunité d’actions

interrogatoires
- Contrbler 1’absence de déséquilibre significatif...

- Rédiger/ auditer les clauses sensibles
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2- Sécuriser 1’exécution et la cessation du contrat

- Maitriser 1’utilisation des sanctions applicables : exception d’inexécution (anticipée
ou non), résolution unilatérale par notification, exécution forcée en nature, force
majeure, imprévision, réduction du prix, résolution pour faute.

- Anticiper les conséquences, éventuelles, de la cessation

- Rédiger/ auditer les clauses sensibles

+1h30 d’initiation & 1’escrime au Gymnase La Palestre (Chambéry)

Public concerné

- Acheteurs

- Contract managers

- DAF / RAF

- Directeurs juridiques

- Direction commerciale

Pré-requis

- Expérience dans 1’une des fonctions ciblées

Pédagogie

« Questionnaire de recueil des besoins du participant, en amont de la formation

- Mise en application pratique des compétences juridiques délivrées (exemples
d’application, cas pratiques)

« Remise d’un support pédagogique le jour de la formation

- Evaluation d’acquisition des connaissances pendant la formation

* Questionnaire d’appréciation a chaud, a 1’issue de la formation.

Intervenants

Les intervenants, experts de leur domaine, sont précisés selon la session. Consultez la

page de la formation sur le site Fidal Formations.
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Contactez Fidal Formations
Pour toute question sur cette formation, son financement, ses dates ou ses tarifs,

contactez nos équipes.

Site

https://www.fidalformations.fr/contactez-nous

Email

infos@contact.fidalformations.fr

Téléphone
+33 (@) 1 58 97 10 00

Fidal Formations
4-6 Avenue d'Alsace, 92400 Courbevoie, France.

© 2026 Fidal Formations. Tous droits réservés.
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