CD14 - Construire / optimiser vos
conditions générales de vente (B
to B)

Thématique(s)
Droit de la concurrence, de la distribution et de la consommation

La durée, le nombre de séances, les modalités (présentiel ou distanciel), les dates,
les lieux et les tarifs varient selon les sessions. Consultez la page de la formation

sur le site Fidal Formations ou contactez-nous pour connaitre les modalités a jour.

Objectifs professionnels

« Mesurer la dimension stratégique des CGV dans la sécurisation de vos relations

commerciales

- Identifier les clauses essentielles

Programme

- Le contenu de vos CGV
- La communication de vos CGV

- Focus : dispositions spécifiques (produits agricoles et alimentaires/grossistes)

Public concerné

- DAF / RAF
- Dirigeant - Chef d'entreprise
- Fonction commercial - Export - Marketing

- Fonction juridique et contentieux

Page 1 / 2



Pré-requis

- Acquisition

Pédagogie

Formation associant aspects théoriques et surtout approche pratique.

+ Remise d’un dossier technique spécialement congu par FIDAL FORMATIONS.

Intervenants

Les intervenants, experts de leur domaine, sont précisés selon la session. Consultez la

page de la formation sur le site Fidal Formations.

Contactez Fidal Formations

Pour toute question sur cette formation, son financement, ses dates ou ses tarifs,

contactez nos équipes.

Site

https://www.fidalformations.fr/contactez-nous

Email

infos@contact.fidalformations.fr

Téléphone
+33 (@) 1 58 97 10 00

Fidal Formations
4-6 Avenue d'Alsace, 92400 Courbevoie, France.

© 2026 Fidal Formations. Tous droits réservés.
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